Una impresora 3D, de la
industria dental a la militar

Excelencia Tech, empresa ubicada en el DFactory de la Zona
Franca, «donde pasan las cosas», es un ejemplo de polivalencia

@ GABRIEL UBIETO

La historia de Excelencia Tech co-
menzd marcada por la pandemia del
covid y ahora, en su fase de consoli-
dacién y despegue, se adapta a la
agenda que la segunda presidencia
de Donald Trump ha puesto encima
de lamesa. Hasta ahora uno de los
principales nichos de negocio de es-
ta empresa dedicada a la impresion
de materiales 3D eralaindustria sa-
nitaria. Y ahora, con Europa replan-
tedndose su estrategia de defensa
sin la supervisién del hermano ma-
yor norteamericano, mira hacia la
industria militar como nuevo mer-
cado «desgraciadamente al alza»,
explica su consejero delegado, Ro-
nen Zioni.

Excelencia Tech cumple este fe-
brero cinco afios de vida y recibe el ga-
lardén de los Premios Empresa del
Afio entregados por EL PERIODICOy
Banc Sabadell, en la categoria de in-
dustria 4.0. Arrancé como proyecto un
mes antes de que Espafia declarara el
estado dealarma por el covidy se con-
finara. «Como entonces no podiamos

Ronen Zioni, consejero delegado de
Excelencia Tech, Premio Industria
£4.0. | Jordi Otix

vender maquinas 3D las reconverti-
mos para fabricar mascarillas», re-
cuerda Zioni. Hoy tiene su sede en el
DFactory de la Zona Francay 20 em-
pleados repartidos entre Barcelona,
Madrid y Bilbao. «Para nosotros es
clave estar en el DFactory, es donde
pasanlascosas», afirma. Trabajala
fabricacion aditiva en polimeros y
metales, asi como soluciones de pos-
procesadoy escaneado 3D paradiver-
sas aplicaciones industriales.

Excelencia Tech fabrica piezas
personalizadas via impresién 3D para
crear desde dentaduras postizas has-
taprotesis de cadera, pasando por co-
razones de resina para estudiar enfer-
medades coronarias. También vende
maquinas de impresién 3D para que
sean sus clientes quienes se fabriquen
las piezas u objetos que precisan, co-
mo es el caso de Seat, entre otros.

«Ofrecemos soluciones»

Enlapolivalencia, pues venden piezas
de minimo tamafio hasta artilugios de
ocho metros cubicos, reside una de
sus ventajas competitivas. «Lo que ha
quedado claro después de la pande-
mia es laimportancia de laautonomia
productivay ahinos enfocamos», ex-
plica. «No solo vendemos maquinas,
ofrecemos soluciones», afiade su
consejero delegado.

Excelencia Tech no ha sido ajenaa
ese giro practicamente universal que
haido haciendo la industria durante
los dltimos afios hacia no solo vender
producto, sinoretener al clienteatra-
vés de los servicios asociados al mis-
mo. Dos de cada tres de sus clientes no
solo les compran maquinaria, sino
que también tienen contratados con
ellos el mantenimiento de la misma.
Algunos de sus clientes mas reconoci-
bles son el Hospital Sant Joan de Déu
de Barcelona, la Universidad Complu-
tense de Madrid o la Universidad de
Castilla-LaMancha, entre otros.

Elnegocio delaimpresién 3Dvaen
expansion. Excelencia Tech haempe-
zado afabricar este afio planos de ofi-
cinas pensados para personas ciegas.
Una superficie en relieve que permita
auninvidente, por ejemplo, cuando
entre a una entidad bancaria, saber
dénde esta laventanillade atenciénal
publico, dénde estan los lavabos y
cudles son las salidas de emergencia.m




